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FAVIDEN OG SPARRING

IVARKSATTERENS
VARKTQJSKASSE

Et tilbud til dig, der er nystartet
eller overvejer at blive selvsten-
dig. Du fir et overblik over hvad
det indeberer og kraever at drive
en virksomhed. Iverksetterud-
dannelsens trin 1 giver dig mu-
lighed for at f3 viden og sparring
fra professionelle erhvervsfolk.
Undervisningen foregir i et in-
spirerende milje sammen med
andre iverksattere og der er fo-
kus pa at etablere og udvide det
netveerk, der er si betydnings-

fuldt for nystartede virksomhe-
der.

Alle oplegsholdere er praktikere
med fingeren pa pulsen og stor
faglig indsigt - typisk med det
pagzldende emne som deres er-
hvervsmessige fagomride. Der-
for har de en opdateret viden,
der betyder, at undervisningen
altid er pracis, aktuel og prak-
tisk anvendelig.

I.AFTEN - PRAESENTATION
OG IVARKSATTERROLLEN
Du prasenterer dig selv og dine
tanker og idéer. Den forste aften
»skaber« vi kurset sammen. For-
teller du noget om dine idéer,
fir du en masse tilbage.

Opleg omkring rollen som
ivarksetter og relevante sporgs-
médl i forbindelse med opstart af
virksomhed.

2.AFTEN - REVISOR OG
EN IVARKSATTERS
ERFARING.

Hvad med gkonomien? Bogfo-
ring, regnskab og budgetter. Skal

du have en revisor og til hvad?

Hor en iverksztter dele ud af
sine erfaringer fra ideen opstod
til etablering og drift af egen
virksomhed.
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3.AFTEN
MARKEDSFORING
OG A-KASSE.

Hvor er dit marked og hvem
er dine kunder? Hvordan ger
du dit produkts egenskaber og
kvaliteter kendt af andre end dig
selv? Hor et markedsforingsbu-

reau dele ud af deres erfaringer.

A-kasse: F3 at vide, hvad du skal
gore for at skabe dig et gkono-
misk sikkerhedsnet i forbindelse
med opstart og drift af egen virk-
somhed.

4 AFTEN

JURA OG FORSIKRING

Fi et overblik over de vigtige ju-
ridiske overvejelser ndr man star-
ter egen virksomhed. En erfaren
advokat stiller de vigtige spergs-
mél og hjelper dig med at finde

de rigtige svar.

Forsikringsomridet kan virke
uoverskueligt. En ekspert gor
det forstaeligt og handgribeligt.

5.AFTEN

PERSONLIGT SALG

Hvordan skal dit produkt sel-
ges, og hvordan kommer du i
kontakt med kunderne? Med
udgangspunkt i det, der gor din
virksomhed til noget specielt, vil
der blive presenteret konkrete
og anvendelige salgsteknikker
- s& er du kledt pa dl at mede
kunderne.

6.AFTEN

RADGIVERAFTEN

Mod eksperterne pa tomands-
hand. Fa svar pé dine spergsmal
og bliv inspireret til at arbejde
videre med din ide / virksomhed

pa alle planer.

7. AFTEN - FINANSIERING
OG EVALUERING

Hvordan fir du din virksom-
hed finansieret? Ler hvordan du
handterer kontakten med pen-
geinstituttet og fa overblik over

muligheder og begrensninger.

Evaluering:  Kursusleder og
medkursister giver dig feedback
og gode rdd om dine fremtidige

muligheder.

Udbydes i samarbejde med Frederikshavn Erhvervsrad, EUC Nord og

Aalborg Handelsskole



STED:
Frederikshavn Erhvervsrad,

Kattegat Silo, Silovej 8
9900 Frederikshavn

TILMELDING:

Frederikshavn Erhvervsrad

TIf.: 9845 8000

Mail: tilmeld@frederikshavn.dk.
eller

Helle Dejligbjerg
Kursussekretzr

TIf.: 7224 6351

Mail: hd@eucnord.dk

START:
Torsdag den 11. marts 2010

ERHVERVSRAD

6 Aalborg Handelsskole

TILMELDINGSFRIST:
1. marts 2010

UNDERVISNING:
7 torsdage kl. 18.00 - 22.00

PRIS:
Kr. 695,- for hele forlgbet.

Den meget lave pris skyldes, at
bade organisationer og erhvervs-
liv samarbejder for at give dig
en god start som iverksetter og

selvstendig.

EUC NORD

Gor det ordentligt, ta’ en uddannelse!

OM EUC NORD

-> Erhvervsskole for
tekniske og
merkantile fag

-> Ca. 400 ansatte

=> Ca. 2.500 arselever,
fordelt pa ca. 15.000
elever og kursister

-> Omsztning 2008
266 mio DKK

-> Overskud 2008
5,4 mio DKK

-> Egenkapital
178 mio DKK

-> Beliggende i Hjerring

og Frederikshavn

-> Ca. 63.000 kvm.
bygningskapacitet

0107 4enagay . fjpjp-piousna

EUC NORD

M.P. Koefoeds Vej 10
Box 330

9800 Hjorring
Telefon 7224 6000
Fax 7224 6101
info@eucnord.dk
eucnord.dk



