FYRAFTENS

0. tb“

TOR DU SIGE NE)
- TIL FLERE KUNDER I DIN "BUTIK"?

e Hvordan skal du szlge dig selv?

¢ Brug af medier?

o Effektiv markedsfering?

¢ Ny inspiration og konkrete forslag til hvordan du skaber gget fokus pa salg?

Vi inviterer alle erhvervsdrivende til et spaendende fyraftensmode

Tirsdag den 13. marts 2012 kl. 18.00-20.00
pa Scandic The Reef, Tordenskjoldsgade 14, Frederikshavn

Vi har inviteret Jesper Christensen, som er en af landets dygtigste salgstreenere og inspiratorer til at
fa virksomhedsejere og deres medarbejdere til at se nye muligheder hos kunderne og hos dem selv.
Jesper er gang pa gang ogsa blevet udnaevnt som bedste foredragsholder for

iveerksaettere pa Aalborg Universitet under SEA.

Samtidig underviser Jesper i brugen af forskellige medier og hvad der skal
til for at lave en markedsfaring, som rammer netop kundemalgruppen.

Mgad op til et arrangement med humor og et hgjt energiniveau, der
helt sikkert vil kunne flytte omsaetning og graenser i din virksomhed.
Vi er veerter ved en sandwich og gl eller vand.
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Tilmelding nodvendig senest den 6. marts 2012
Gerne pa mail til Carina Vestergaard pa:

cv30@nordjyske.dk
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