V

er bliver netvaerket som aldrig fgr i det nordjyske erhvervsliv. Pa
tvaers af fag, branche og profession deles viden og erfaring, sa vi alle
sammen kan blive lidt bedre til det, vi laver.

Vaksthus Nordjyllands opgave er at understgtte og forbedre vaeksten
hos de nordjyske virksomheder, og et af midlerne hertil er fokus pa
vaekst via en gget salgs- og markedsfgringsindsats - altsa at virksom-
heden og medarbejderne far ny viden og inspiration til at fa sat gang i
salget.

Vi arbejder i gjeblikket med vaekstprogrammet Flere Virksomheder i
Veekst, som har et samlet budget pa 113 mio. kr. Et af indsatsomraderne
i programmet hedder Kompetenceudvikling i netveerk, og formalet er
blandt andet at hjelpe med at opstarte forskellige professionelle net-
veerk af virksomhedsledere og ansatte inden for temaer, som kan veere
med til at skabe og understgtte veekst i nordjyske virksomheder.

| denne folder har vi et konkret netvaerkstilbud til dig, og i den kom-
mende periode vil vi praesentere flere netvaerkstilbud under forskellige
temaer.

Er du interesseret, sa kontakt dit lokale erhvervskontor eller underteg-
nede. Du kan ogsa leese mere pa www.vhnordjylland.dk.

Med venlig hilsen
Vaksthus Nordjylland

Rikke Larsen
Vaekstkonsulent

www.vhnordjylland.dk

bud fra

gar der este og
gennem et godt netveerk.

Ifplge amerikanske undersggelser
er netvaerk staerkest inden for et
afgreenset omrade, hvor der er re-
lativt fa led fra top til bund og fra
hgjre til venstre. Nordjylland er et
eksempel pa et sadant omrade,
og derfor har vi en enestaende
chance for at vaekste gennem
netvaerk.

Veaeksthus Nordjylland er en af
Nordjyllands kraftigste netvaerks-
motorer, og Vi ser et stort poten-
tiale i etableringen af forskellige
nordjyske netveerk.

Kontakt dit lokale erhvervskontor
eller Vaeksthus Nordjylland pa tlf.

701516 18

- eller vaekstkonsulent Rikke Lar-
sen fra Vaksthus Nordjylland pa
tIf. 96 35 44 29 eller pa
ri@vhnordjylland.dk.
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De Nordjyske Erhvervskontorer



Skab vaekst med en
Rule Breaking Strategy®

Har din virksomhed en attraktiv position pa markedet? Skiller den sig ud? Eller keemper
den indzedt i midten af konkurrencezonen med produkter og tiltag, der til forveksling
ligner konkurrenternes?

”Skab vaekst med en Rule Breaking Strategy®” er et intensivt strategiforlgb, der leerer
virksomheder at udfordre, og maske tilmed bryde, de uskrevne spilleregler i sin branche.
Afdaekke skjulte konkurrencemaessige faktorer, udtanke nye idéer og forme tiltag, sa der
kan erobres en ny og staerkere plads pa markedet.

Metoden er enkel og baseret pa succesfulde forlgb i bade mindre virksomheder og store
internationale koncerner. Rule Breaking Strategy blev i 2009 udgivet som bog pa B@rsens
Forlag (L&R Business).

FORMAL

Anja Krogh Sondrup, strategisk udviklingskonsulent og indehaver af konsulenthuset IDEA-
POINT, er en af skaberne af Rule Breaking Strategy. | samarbejde med Vaeksthus Nordjylland
leder hun netveerksforlgbet og guider de deltagende virksomheder hele vejen igennem pro-
cessen fra systematisk idégenering — over udvaelgelse og effektiv forsteerkning af de bedste
strategiske muligheder. Erik Poulstrup fra radgivningsvirksomheden ASCENDING medvirker i
forlgbet med fokus pa en staerk gkonomisk kortlaegning af virksomhederne og professionel
stgtte under implementeringen.

@nsket med forlgbet er at fa virksomheder til at bryde med vanetaenkningen — men pa sa
struktureret og enkel en made, at det er muligt at komme frem til realistiske tiltag, som end-
nu ikke er set i branchen og derfor vil bevirke, at virksomheden opnar konkurrencefordele.

Malet er at skabe unikke forretningsidéer til etablering af nyt eller nytaenkning af eksiste-
rende forretningskoncept - og planer for, hvordan de nye ideer saettes i drift og skaber gget
vaekst.

FORL@BET

- FRA IDE TIL IMPLEMENTERING

Som deltager fgres din virksomhed gennem et forlgb med inspirationscases, workshops og
teoretisk indsigt i veerdien ved at rule breake. Der arbejdes konkret med at bryde spillereg-
lerne i egen branche. De staerkeste muligheder valideres og konkretiseres. Forlgbet afsluttes
med en plan for implementering og opfglgningsmgder i de enkelte virksomheder.

Hjemmeopgave

Opstart [Feelles heldagsseminar]

Interview og kortlaegning af virksomhedens problemstillinger
Workshop | — Diagnose og idégenerering

Workshop Il - Konkretisering og validering

Praesentation af de valgte strategier [Feelles heldagsseminar]
Support til implementering med afsluttende netvaerksmgde

NoupkwbpeE

Der forventes aktiv involvering og videndeling pa tveers af de deltagende virksomheder. Som
en del af forlgbet forpligter hver virksomhed sig til at deltage i en af de andre virksomheders
workshop 1, hvor den strategiske innovation finder sted.

| hele netvaerket deltager kun én virksomhed pr. branche af hensyn til gensidig fortrolighed.
Forlgbet er opbygget over How-To-Rule-Break forlgbets 9 trin, hvor virksomheder lzerer

at diagnosticere/analysere sit marked og generere idéer ved at sgge malrettet og relevant
inspiration i andre brancher.

Anja Krogh Sondrup
Strategikonsulent og indehaver
af konsulenthuset IDEAPOINT.

Anja har hele sit arbejdsliv
arbejdet med innovation,
strategi og forretningsudvik-
ling for kunder som Sonofon/
Telenor, BP Castrol, KR Wind,
Netto m.fl.

Erik Poulstrup
Forretningsudvikler og
projektleder fra radgivnings-
virksomheden ASCENDING.

Erik har en mastergrad i res-
sourceforvaltning og i virksom-
hedsjura og er eksamineret
projektleder.

Der arbejdes undervejs med Rule Breaking Strategy® vaerktgjer som: Positioneringskort,
Dit branchelandskab, IDEA Board og Maling af strategisk potentiale.
Se og lzes mere om varktgjerne pa www.ideapoint.dk

MALGRUPPE

Malgruppen for netvaerksforlgbet er virksomhedsejere, direktgrer, ledere og personer,
der gnsker at fremsta som frontlgbere i en positiv udviklingsproces. Det anbefales, at
minimum 3 personer fra virksomheden deltager i de interne workshops for at opna det
optimale udbytte, men er ikke et krav. Virksomheden skal opfylde EU’s krav til SMV-virk-
somheder.

FACILITATORER
Strategikonsulent og forfatter Anja Krogh Sondrup.
Projektleder og forretningsudvikler Erik Poulstrup.

DELTAGERBETALING
Netveaerksforlgbet koster kr. 14.100 pr. deltagende virksomhed samt 250 timer pr. virk-
somhed som timemedfinansiering. Derudover en fast udgift pa kr. 1.750 til materialer.

START OG TILMELDING

Forventet start i december 2010.

Tilmelding til netvaerksforlgbet skal ske senest ved udgangen af november 2010 ved ud-
fyldelse af tilmeldingsskema. Skemaet kan rekvireres ved Anja K. Sondrup pa telefon

41 100 200 - eller ved Erik Poulstrup pa telefon 61 608 178 eller erik@ascending.dk

Tilmeldingsskemaet kan ogsa downloades pa www.vhnordjylland.dk



